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Verkaufsladen in der Direktvermarktung richtig planen und

verkaufsfordernd gestalten

« Bauliche Voraussetzungen und rechtliche Anforderungen fir Verkaufsraume in der Direktvermarktung
« Richtige Materialauswahl, Raumhéhen, Belichtung und Beliftung

« Kundenverhalten und verkaufspsychologische Grundlagen

» Grundlagen der Gestaltung von Verkaufsraumen (inkl. Au3enauftritt)

» Grundlagen fir eine zeitgemale und verkaufsférdernde Warenprasentation

* Tipps & Tricks, die sofort im Laden umgesetzt werden kdnnen

* Beispiele aus der Praxis

* Besichtigung und Praxis in einem mittelgrof3en Selbstbedienungsladen

Information Verfigbare Termine

Kursdauer: 6,5 Einheiten

Kursbeitrag: 94,00 € Teilnahmebeitrag gefordert
254,00 € Teilnahmebeitrag ungefordert
Bildungsforderung LE 23-27

Fachbereich: Direktvermarktung

Zielgruppe: Direktvermarkter:innen, die einen Hofladen,
Selbstbedienungsladen o.4. neu erdffnen méchten
oder bestehende Laden optimieren bzw. neu

gestalten wollen.
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